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Vanderbilt Home Visit Script 

! Temas propuestos. 

! Guía general para 
cada tema. 

! Detalle del abordaje 
de los objetivos 
funcionales. 

! Para profesional 
transdisiciplinar. 
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Guía para visitas domiciliarias 
Vanderlbit (2004) 

1.! Bienestar general: ¿Cómo han ido las cosas? 

2.! Nuevas cuestiones o preocupaciones: ¿Tienes 
algo nuevo que quieras preguntarme?. 

3.! Objetivos en orden de prioridad (del 1 al 8!): 
¿Cómo vais con el objetivo!? 
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•! &'(')*+,+')$-./(*0/,1')2$34'0(.3,(*0/')$5$
34*04*+,+')6$

•! 7/84'$9$5$#!$0:;'8*<0)$=$(0/(4'80)2$
-./(*0/,1')$5$'<,1.,:1')6$

•! >*)(.8*+0)$'/$'1$(0/8'?80$+'$1,)$4.8*/,)$
+*,4*,)$+'1$/*@06$

•! A+'/8*B(,+0)$5$34*04*C,+0)$304$1,$-,D*1*,6$

¿Cómo va el objetivo…? 
!No está conseguido 
•!Preguntar – descripción detallada estrategias. 

Si no se están implementando 

•! ¿Por qué?: 

1.!Dificultad para realizarlo. 
•!Cambiar intervención o rutina. 

2.!El niño no responde. 
•!Cambiar o persistir. 

3.!Lo olvidaron. 
•! Intentar modelar. 

Si se están implementando 

1.!Observación – solicitar 
demostración. 

2.!Preguntas intencionales 
que sugieren cambios. 

3.!Ofertar modelado. 

4.!Modelar o Modificar la 
estrategia. 
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¿Cómo va el objetivo…? 
!Está en progreso. 
•!¿Necesitáis ayuda? 

Si no se están implementando 

•! ¿Por qué?: 

1.!Dificultad para realizarlo. 
•!Cambiar intervención o rutina. 

2.!El niño no responde. 
•!Cambiar o persistir. 

3.!Lo olvidaron. 
•! Intentar modelar. 

NO: Animar y reforzar 
SI: ¿Cómo va la intervención? 

Si se están implementando 

1.!Observación – solicitar 
demostración. 

2.!Preguntas intencionales 
que sugieren cambios. 

3.!Ofertar modelado. 

4.!Modelar o Modificar la 
estrategia. 
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¿Cómo va el objetivo…? 
!Superado 
•!¿Damos por terminada la intervención? 

No 

Subimos de 
nivel en el 
objetivo. 

SI 

Finaliza la 
intervención de 
ese objetivo. 
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Guía para visitas domiciliarias 
Vanderlbit (2004) 

1.! Bienestar general: ¿Cómo han ido las cosas? 

2.! Nuevas cuestiones o preocupaciones: ¿Tienes algo 
nuevo que quieras preguntarme?. 

3.! Objetivos en orden de prioridad (del 1 al 8!): 
¿Cómo vais con el objetivo!? 

4.! Rutinas problemáticas: ¿Hay un momento del día 
que no va bien para ti / vosotros? 

5.! Otros miembros de la familia: ¿Cómo lo está 
haciendo !? 

6.! Citas: ¿Habéis tenido alguna cita la semana 
pasada? ¿Tenéis alguna la próxima semana? 

7.! Carga de trabajo: ¿Tienes suficiente o demasiado 
que hacer con!? 
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Guía visitas domiciliarias: Vanderbilt 

!! Cuatro claves:  

 escuchar – animar – empatizar – implicar 

!! ¿Necesitas alguna información? 

!! ¿Crees que deberíamos buscar la 
forma de resolver esto ahora? 

!! ¿Quieres que te sugiera cómo 
podríamos hacerlo? 
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